REPORTAJE

ay oeasiones en las que
la viabilidad de una
empresa depende real-
mente del éxito de la
negociacion de la deuda que mantiene
frente a sus acreedores, Cualquier
empresario que haya conoeido esta
gituacién zabe las dificultades a las
que se enfrenta cuando pretende obte-
ner un aplazamiento de pago, aunque
sea de sdlo unos meses. La complica-
cion aumenta cuando lo que se persi-
gue ez una “quita”, o lo que es lo
mismo, una reduccién de la deuda. La
posicion del acreedor suele ser hastan-
te intolerante y es posible que este
mtento, que queda frustrado la mayo-
ria de las ocasiones, conlleve al efacto

contrario, provocando que el acreedor
reclame la deuda judicialmente con los
consiguientes embargos sobre el patri-
monio empresarial,

Estrategia

Ante esta situacion, cuando las deu-
das vencidas ahogan a la empresa v se
hace necesario llegar a acuerdos con
los acreedores para conseguir un respi-
ro v poder darle viahilidad, la estrate-
gia més acertada es fortalecer la posi-
cion del empresario deudor. Para ello
es fundamental evitar que dstos de
forma individual v cada uno por su
cuenta, promuevan, en forma de alu-
bidin, las reclamaciones judiciales que
les correspondan. Pero jexiste esta

Lo cierto es que la Ley

Concursal permite situar

al empresario deudor en
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una balsa de aceite desde

la que, con la necesaria
tranquilidad, podra
negociar con sus
acreedores sin ver el
patrimonio empresarial
amenazado por
innumerables embargos y

ejecuciones, y teniendo la

posibilidad de salir de la

crisis en la que por muy

diversas razones se haya

visto inmerso.,

posibilidad?

La respuesta es, &i, v la encontramos
en la nueva Ley Concursal. Cualgquier
empresario deudor gue no pueda cum-
plir con sus ebligaciones de pago exigi-
bles, puede solicitar v obtener del
Juzgado de lo Mercantil su declaracién
de concurso voluntario, y dentro de
éste, puede presentar a sus acreedores
un convenio que contenga las propues-
tas de pago que le permitan salvar la
situacion. Por ejemplo, cabe la opeidn
de proponer un fraccionamiento y
calendario de pagos de la deuda de
hasta einco afios v lo que es mas, se
puede solicitar una quita —reduccin—
en el importe de la deuda total de
hasta el cincuenta por ciento,
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necesarios, =in la amenaza de verse
demandado por la reclamacion de las
dendas ya que las demandas que se
presenten por los acreedores con poste-
rioridad a la declaracién del concursn,
no podrin ser admitidas a tramite y s1
lo son, careceran totalmente de vali-
dez, Ademas, las sentencias que ya
hubieren sido dictadas no podran ser

ejecutadas, como tampoco podrin eje

cutarse los apremios administrativos
ni los tributarios ordenados con poste-
rioridad al concurse. Incluso aquellos
créditos del deudor garantizados con
hipoteca sobre bienes inmuebles afec

tos a la actividad empresarial, no

podran ser ejecutados
En conclusion, tomar las decisiones

adecuadas de cara a la Negoe1acion con
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les a la hora de superar un bache

empresarial

Farmando Saoler
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